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Ihr Partner fiir nachhaltigen Verkaufs-Erfolg

Garantierte Unterstiitzung wahrend 365 Tagen

Der B2B-Verkauf steht 2026 vor grossen Herausforderungen: Kunden erwarten
massgeschneiderte Losungen, Entscheidungswege werden komplexer, der Wettbewerb
harter und Kl-Integration mischt die Karten neu. Die Gewinner sind Verkaufsteams, die nicht
nur Neukunden gewinnen, sondern auch den Aufwand fur die Lead-Qualifikation um bis zu 25%
senken.

Mit unseren praxisorientierten Verkaufstrainings bringen wir Ihr Team auf Kurs und starken es,
damit es erfolgreich abschliesst, wo andere scheitern.

Vertrauen Sie auf meine Uber 30-jahrige Erfahrung im Verkauf! Wir bringen Ihr Team von der
Pflicht zur Kir!

ROl im Klartext: 1 Zusatztermin pro Woche x 25% Abschlussquote x CHF 15'000 Auftragsvolumen = CHF
180'000 Mehrumsatz pro Jahr. Bei CHF 890 Investition flr das Power Akquise Seminar: ROI-Faktor
202x. Konservativ gerechnet. CFO-tauglich.

Herzliche Grisse und happy selling,
DIETER MENYHART

Grunder Swiss Sales Academy
und Menyhart verkauft

www.swiss-sales-academy.com | www.menyhart.ch

"Dieter Menyhart gehoért zu den
fiihrenden Verkaufstrainer
im DACH-Raum."

Swiss Sales Academy Seite 2 von 24
" S ADEY Leistungskatalog 2026

() MENYHART


http://www.swiss-sales-academy.com/
http://www.menyhart.ch/

Inhaltsverzeichnis

1. Ihr Partner fiir die Zukunft 4
2. Unsere Angebote fiir Sie - bewahrt und innovativ 5
2.1Unser Angebot um Sie im Verkauf zur Kir zu bringen 5
2.2 |hr 60 Sekunden Selbsttest fir Ihre individuelle Weiterbildung 5
3. Firmen-Verkaufstrainings mit 365 Tage Support 7
3.1 Praxiserprobte Trainings-Losungen fir I[hre Herausforderungen 7
3.2 Sie wiinschen ein Verkaufstraining - unsere Kunden raten Ihnen folgendes 8
3.3 Ein Klick und Sie finden lhre Trainings-Antwort schnell und bequem 9
3.4 Unsere Methodik flr erfolgreiche Trainings und happy Teilnehmer 10
4. Offene Trainings und Seminare fiir lhren Erfolg n
5. Das Power Akquise Seminar 12
6. KI-Seminar fiir Verkdufer und Selbsténdige 13
7. Das KI-Seminar fiir Verkaufsleiter 14
8. Coachings - so individuell wie Sie - fiir mehr Erfolg 15
8.1 Meistern Sie Herausforderungen mit Wissen, Leidenschaft und Erfolg! 15
9. Neukunden gewinnen ohne Aufwand und Zeitverlust 16
9.1 Gewinnen Sie Neukunden auch ohne ein eigenes Verkaufsteam 16
10. Kostenaufstellung - transparent und klar 17
10.1 Firmeninterne Programme (Auswahl) 17
10.2 Offene Seminare 17
10.3 Spezielle Leistungen 17
11. Aussagekréaftige Referenzen 18
11.1 Kundenfeedbacks, die liberzeugen 18
11.2 Referenzen - einen Auszug aus unserer Referenzliste 19
11.3 Lassen Sie sich von unseren Kunden tUberzeugen 19
12. Verfolgen Sie unsere Podcasts und Videos sowie Bilicher 21
13. lhre Fragen - unsere Antworten 22
14. Kontakt - Reservieren Sie lhren Platz! 23
15. Why us 24
15.1 Exklusive Highlights - speziell fir Sie ausgearbeitet! 24
15.2 Wir freuen uns auf Sie - vertrauen Sie uns! 24

Schnellnavigation fur Verkaufsleiter

Sie haben wenig Zeit? Diese 4 Sprungmarken bringen Sie schnellstens an Ihr Ziel:
— Sie wollen Kl im Verkauf einfiihren: Sektion 7 «Das KI-Seminar flr Verkaufsleiter»
— Sie suchen ein Training fiir lhr Team: Sektion 3 «Firmen-Verkaufstrainings»

_________ Sektion 9 «Neukunden gewinnen»
— Sie wollen die Preise sehen: Sektion 10 «Kostenaufstellung»
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lhr Partner fur die Zukunft

Ein innovativer Partner fiir Ihre Verkaufs-Zukunft - Mit Leidenschaft zu mehr Erfolg

>460 Kunden >18200 Teilnehmer >22°'400 Stunden >5'500 Akquisestunden
Bauen auf unsere besuchten unsere Kurse - Verkaufs- und Coaching- Fir unsere Kunden
Erfahrung live und online Trainingsstunden im Einsatz

Verkauf auf einem neuen Level

Microsoft, Alltron, Postfinance und, und, und. Die Referenzen lesen sich wie das Who's who der
Schweizer Unternehmen. Und sie alle schwarmen flir den «Modern Seller» Dieter Menyhart, der sie und
ihre Teams in seinen Trainings vor Ort und online auf ein neues Level bringt. Ob Einsteiger oder «alte
Sales-Hasen.» Besuchen Sie die Homepages und kreieren Sie noch heute lhren Erfolgsweg im Verkauf.

Mehr als 30 Jahren am Verkaufs-Puls der Zeit! - ein zertifiziertes Team steht fiir Sie bereit!

} i

Expertise, die lhre Wahl bestatigt

= 365 Tage Support-Garantie

= Massgeschneiderte Trainings und Coachings

= Einsatzvon echten Entscheidern auf C-Level fliir maximalen Praxisbezug
= Mehrals 30 Jahre eigene Sales Erfahrung

= Forbes Zertifizierung seit 2020

= Zertifizierter KI-Sales Trainer in der Schweiz

= Nachweisbare Referenzen

Zertifizierungen und Auszeichnungen

l()rl;(s ee Certified Al
[RMPC%EIQ'E%? @ Sales Professional

Langjahrige Partnerschaft belohnen wir

30% Kosteneinsparung fur Re-Booking-Kunden
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Unsere Angebote fur Sie - bewahrt und innovativ

2.1 Unser Angebot um Sie im Verkauf zur Kir zu bringen

Angepasst auf lhre Bediirfnisse und auf die heutigen Herausforderungen

Verkaufstrainings Coachings C-Level Entscheider Rent an Expert
Intern und 6ffentlich Individuell und personlich Let's challenge Ihre Verkaufs-Speziaisten
auf Zeit

i Re €

Mehr erfahren » Mehr erfahren » Mehr erfahren » Mehr erfahren »

2.2 |hr 60 Sekunden Selbsttest fur Ihre individuelle Weiterbildung

In 60 Sekunden finden Sie raus, welche Kategorien zu Ihnen passen. Kreuzen Sie an!

Was Sie und lhr Team im Alltag am Meisten beschiftigt:

Sie verlieren strategische Deals an Mitbewerber

Kaum Akquise: Alle sind "zu beschaftigt mit Kunden"

Sie haben keine Ressourcen fir die Neukundengewinnung

Margen sinken: |hr Team setzt Preise nicht durch

Sie wollen mehr Neukunden gewinnen

Im Verkauf haben Sie Fachspezialisten nicht gelehrnte Verkaufer

Kaum Up- oder Cross-Selling

Ihr Team prasentiert Funktionen statt Nutzen

C-Level-Gesprache? Ihr Team erhalt kaum Termine

Team Mindshift um die Ziele zu erreichen. Ihr Team ist dafiir nicht bereit

Leads-Verluste weil Qualifizierung zu zeitintensiv

Ihr Team nutzt die Verkaufs-Softskills zu wenig

Ihr Team hat KI-Tools nutzt sie aber nur zu 10%

KI? Mein Team will nichts damit zu tun haben

Mein Team verliert zuviel Zeit um Prompts zu erstellen

Oooooolooooojooojlo|lo

Ist Ihr Team fit fir Morgen? Testen Sie es mit einer Analyse, die Starken, Schwéchen und Potenziale aufzeigt

Noch unsicher? Lassen Sie uns sprechen: R T E A G R Bl
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Trainings, Seminare, Coachings und ausgelagerte Services auf einen Blick

Fir Ihre gewlinschten Punkte bieten wir Ihnen verschiedene Arten von Trainings an.

Ihre Wiinsche

Trainingsangebote «Trainings und Seminare»

Akquise-Party (6ffentliches Seminar)
Das Power Akquise Seminar (6ffentliches Seminar)

O | Neukund i
eurtnden gewinnen KI-Seminar fUr Verkaufer und Selbstandige (6ffentliches Seminar)
Firmen-interne Trainings
- Firmen-interne Trainings
O | Verhandlungen fiihren
g C-Level Herausforderungen (CFO, CIO etc.)
. Firmen-interne Trainings
O | IhrenP kauf
ren rreis verkauren C-Level Herausforderungen (CFO, CIO etc.)
. Firmen-interne Trainings
O | Einwandbehandlun
inw ung C-Level Herausforderungen (CFO, CIO etc.)
. Firmen-interne Trainings
Ojfc -und Upsell
ross-tundpseting C-Level Herausforderungen (CFO, CIO etc.)
O | C-Level Termine Firmen-interne Trainings
O | C-Level Gberzeugen Firmen-interne Trainings
O | K far weniger Aufwand Offentlighe KI—Seminf’are (Verkdufer/Selbstandige und Verkaufsleiter)
Firmen-interne Trainings
O | Softskills zum Erfolg Firmen-interne Trainings

lhre Wiinsche

Coachings so individuell wie Sie

O

Coachings ala carte

Individualisiert gemass lhren BedUlrfnissen

lhre Wiinsche

Rent an Expert flr Ihre Neukundengewinnung

O

Auslagern Akquise

Wir ibernehmen die Akquise flr Sie; Rent an Expert

lhre Wiinsche

Die besten Verkaufsfachleute am richtigen Ort

O

Sales Assessment Online

Starken, Motivationen & Verkaufsfahigkeiten analysieren und bewerten

" SALES
() MENYHART

Swiss Sales Academy Seite 6 von 24

Leistungskatalog 2026



Firmen-Verkaufstrainings mit 365 Tage Support

3.1  Praxiserprobte Trainings-Losungen fur Ihre Herausforderungen

Wir haben fir Sie innovative und zukunftsorientierte Trainingspakete geschnirt. Unsere
Verkaufstrainings sind massgeschneiderte Programme, die individuell auf Ihre Bedlrfnisse
zugeschnitten werden. Sie wurden bis jetzt mehr als 2'300 Mal besucht.

= 100 % kundenorientiert: Inhalte, Dauer und Methoden werden individuell abgestimmt

= Direkte Anwendbarkeit: Szenarien und Ubungen mit Ihren gewahlten Kunden, sichern lhnen
praxisnahe Trainings zu

= Langfristige Unterstitzung: Sie bleiben auch nach Abschluss des Trainings am Puls der Zeit

= 365 Tage: Garantierte Unterstlitzung

Die nachstehenden Module, sind ein Auszug unserer Firmen-internen Trainings, die unseren Kunden
zur Auswahl stehen.

Professionelle Verkaufen Sie
Verhandlungen Ihren Preis

Erhdhung Neukunden

Bis zu 45% Bis zu 35% Bis zu 90% Biszu 95%

Einwandbehandlung

Softskills far
mehr Erfolg

Aufwande mindern
mit Kl

Cross- und Up-Selling Uberzeugen Sie

Helden

C-Level

(,‘
3

O & <£ \}:.f.‘/ =
4 Afm_i = | N 4
Bis zu 55% Biszu 40% Biszu 10% Biszu 53%

Messbare Erfolge, die unsere Kunden bestitigen

= CHF 180+ Mio. Mehrumsatz bei Kunden seit 2010
= +40% Zeitersparnis bei Lead-Qualifizierung

= 25% hohere Abschlussquoten nach 90 Tagen

= 93% Re-Booking Rate

"ROI nach 8 Wochen - das Training hat sich dreifach amortisiert.”
Microsoft Schweiz
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3.2  Sie wunschen ein Verkaufstraining - unsere Kunden raten Ihnen folgendes

Die Halfte unserer Kunden wiinschen heute folgende Module in ihren Verkaufstraining:
Effektive Neukundengewinnung

Eibhung Néukundan Aufbau moderner Akquise-Strategien mit Kl

= Einwandbehandlung auf Entscheider-Level

= Individuelle Ansprache-Methoden fir Ihre Branche

N

Erfolgreiche Preisverhandlungen

Professionelle = Margen sichern ohne Kompromisse
Verhandlungen

= Argumentationstechniken, die iberzeugen

= Strategien zur Vermeidung teurer Rabatte

= Training mit echtem Eink&dufer (C-Level Herausforderung)

Cross-und Upselling fur Bestandskunden

REEUEEEEIUC - Umsatzpotenziale optimal nutzen

:

Klim Verkaufsalltag

. KI-Tools und Unterschiede auf einen Blick
mit Kl

. 40% schnellere Lead-Qualifikation mit KI-Tools

Helden

= Kundenbindung durch Mehrwert schaffen

= Praktische Umsetzung mit realen Beispielen

@‘q"f e a = Automatisierte Angebotserstellung und Follow-Up
'Lﬁ = Kl-gestltzte Einwandbehandlung

Erfahrungsgemass dauert das obige Trainingskonzept je nach Detaillierungsgrad 3 -4 Tage.

Die Softskills wie Prasentationstechnik und/oder «die Macht Ihrer Stimme» integrieren wir in dieses oft
gewlnschte Trainingskonzept automatisch.

Die C-Level Entscheider im Visier

N OF Ty
e e  Tigen

«Nur echte Entscheider kdnnen Ihnen und lhren Sales sagen, wie Entscheider

wirklich gewonnen werden!» Davon ist Dieter Menyhart Uberzeugt. «Deshalb

k }, bringen wir in unseren Kundengewinnungs-Seminaren echte Entscheider in die

mmgﬂfﬂ‘ Firmen-Trainings. Ob Ihre Sales in der Praxis mit dem Einkaufer, dem CEQ, dem
ClO, dem Projektleiter oder dem Marketingleiter zu tun haben - unsere

Entscheider zeigen |hren Sales in unseren Praxis-Training, wie sie wirklich gewonnen werden wollen ...

und werden.
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3.3 EinKlick und Sie finden |hre Trainings-Antwort schnell und bequem

Die Halfte unserer Kunden wiinschen heute folgende Module in ihren Verkaufstraining:

Bewahrte Firmen-Trainingspakete

= Erfolgreiche Trainings mehr als 2’300 Mal absolviert

= nicht nur live sondern seit 2017 auch Hybrid

= Sie erhalten ein massgeschneidertes Programm
mit konkreten KPIs und ROI-Prognose zusammengestellt
aufgrund lhrer Bedlrfnisse

= Stellen Sie lhre Fahigkeiten und Ihr Potential
als Sales-FUhrungskraft auf den Prifstand

= Stimmen Sie die Trainings optimal anhand der
Potenzial-Analyse fir Ihr Sales-Team ab.

= Stellen Sie die Macht Ihrer Stimme auf den Priifstand
und lernen Sie die Kraft Ilhrer Stimme kennen.
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3.4 Unsere Methodik fur erfolgreiche Trainings und happy Teilnehmer

In 6 Schritten zu lhrem nachhaltigen Erfolg

Unser Vorgehen unterteilt sich in 6 Schritte und fihrt auch Ihr Training und Coaching zum Erfolg.
Praxisnah, zielorientiert und nachhaltig.

Dies auch dank der 365 Tage Erfolgsgarantie.

Schritt 1

Gemeinsames Kennenlernen.

1 Stunde - kostenlos!

/

Schritt 2

Gleiches Verstandnis ist die
Grundlage fur den nachsten
Schritt!

Schritt 3

Ausarbeitung eines kostenlosen
Grobkonzepts und Besprechung
dieses!

/

Schritt 4

Erstellung des
Detailkonzepts!

Verkaufstrainingablauf mit dem gewissen PLUS!

Schritt 5

Gemeinsames Kick-off
(60 Minuten)!

/

Schritt 6

Gemeinsame Zusammenarbeit
mit Nachhaltigkeitswirkung!

Wir planen nicht nur Ihre Verkaufstrainings und Coachings methodisch, sondern stellen fir Sie auch
nachhaltige Kontrollinstrumente zur Verfligung. Denn der Erfolg von Verkaufstrainings ist nur ein
richtiger Erfolg, wenn es nachhaltig positive Wirkung zeigt. Dafir stehen wir mit unserem Namen.

Kick-off

Gemeinsames Kennenlernen
und Motivationsspritze!

/

() ()
Assessment
und/oder Mystery

Die Basis fir ein nachhaltig
erfolgreiches Training!

Trainingstag 1
Verkaufstechnik und Soft-Skills

angepasst auf die Kernthemen
des 1.Verkaufstags

y,

Traingstag 1 -
Praktische Ubung mit echten

Entscheidern aus der Praxis!
Das bieten nur wir!

Praxisphase

Mit physischer Begleitung oder
ohne. Ihr Team setzt das gelernte
mit Aktionsplanen um.

/

Weitere Trainingstage
Den Ablauf entnehmen Sie bitte
dem Trainingstag 1. Angepasst
auf die definierten Themen

Methodik, die sich in der Praxis bewahrt hat.
365 Tage Support-Garantie im Anschluss an das Training inkl.

Kontrolle

Gemeinsame Zusammenarbeit
mit Nachhaltigkeits-Wirkung!

y,

" SALES
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A . k
Offene Trainings und Seminare fur |hren Erfolg

Mehr als 3’200 Kunden haben unsere offenen Trainings besucht. Erfolg und Networking garantiert.

Das Power Akquise Seminar - 1Tag AE%YJVIEE

Ihre Sales greifen nicht zum Hérer? Nach diesem Tag schon. Live-Telefonate mit echten Zielkunden,
personalisierte Aufhanger und Einwand-Bibliothek mit Kl vorbereitet. Vorbereitungszeit pro Zielkunde:
von 60 auf 5 Minuten.

Dauer: 1Tag
Adresse und Ort: Hotel Seedamm Plaza SZ
Daten: 27.05./26.06./09.09./21.10./18.11.2026
Investition: CHF 890.00 pro Teilnehmer
KI-Seminar fiir Verkaufer und Selbstandige -1 Tag @ g:lf::epd rff‘essional

Ihre Konkurrenz verschickt drei Angebote. Sie sitzen noch am ersten. An einem Tag lernen Sie, wie Sie
Kl systematisch im gesamten Verkaufsprozess einsetzen - von der Recherche bis zum Abschluss. Inkl.
Zertifikat «Certified Al Sales Professional».

Dauer: 1Tag

Adresse und Ort: Hotel Seedamm Plaza SZ

Daten: 19.06./11.09./ 23.10./ 20.11.2026
Investition: CHF 970.00 pro Teilnehmer

Das KI-Seminar fiir Verkaufsleiter - 2 Tage

Kl steuern - nicht delegieren. In 2 Tagen wissen Sie, wo Kl in lhrem Verkaufsprozess den grossten
Hebel hat, welche Tools sich lohnen - und wie Sie beides |hrer GL beweisen. Inkl. Pipeline-Forecasts,
GL-Reporting und 90-Tage-Umsetzungsplan.

Dauer: 2 Tage(Tag 1+ Tag 2 im Wochenabstand)

Adresse und Ort: Hotel Seedamm Plaza SZ f
Daten: 23.06.+30.06./25.08. +01.09./27.10. + 03.11.2026
Investition: CHF 2'190.00 pro Teilnehmer
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Das Power Akquise Seminar

5.1  lhre Sales greifen nicht zum Horer? Nach diesem Tag schon.

Ihre Sales haben keine Angst vor dem Telefon. Sie haben Angst vor dem Nein. Sie sehen esjeden
Montag: zu wenig Termine, leere Pipelines, zu wenig Umsatz.

Am Seminartag telefonieren wir live bei echten Zielkunden. Danach wissen lhre Leute, wie sie an der
Assistenz vorbeikommen, was sie dem Entscheider sagen - und was sie tun, wenn er Nein sagt.

Die Zahlen, die Ihren Entscheid einfach machen

= 20-25Termine pro Monat statt 6-8
= 30-45% Terminquote statt 5-10%

= 1Deal amortisiert das ganze Seminar

= 365 Tage Garantie nach dem Seminar

Vorbereitung mit KI. Telefonieren mit Handwerk.

Keine Kl kann telefonieren. Aber Kl sorgt dafir, dass Ihr Sales vorbereitet ans Telefon geht - und
danach nichts liegen lasst.

= Vordem Anruf: Account-Briefing in 5 Min, 3 Aufhanger pro Zielkunde, Einwand-Antworten.

= Der Anruf: 100% Mensch. Souveran ab der ersten Sekunde, in 85% der Falle an der Assistenz
vorbei.

= Nach dem Anruf: Follow-up-Mail in 2 Min, CRM aktuell, ndchster Schritt geplant.

Die Rechnung fiir Sie

1Zusatztermin pro Woche x 25% Abschlussquote x CHF 20'000 Auftragsvolumen = CHF 240'000
Mehrumsatz pro Jahr und pro Sales. Investition: CHF 890. ROI-Faktor 270x.

Termine und Investition 2. HJ 2026

Dauer: 1Tag(08:30-16:45)

Adresse und Ort: Hotel Seedamm Plaza, Seedammstrasse 3, 8008 Pfaffikon SZ
Daten 2.HJ 2026: 27.05./26.06./09.09./21.10./18.11.

Investition: CHF 890 pro Teilnehmer (max. 12 TN)

Firmenintern: ab CHF 3'800/ Tag(bis 12 TN, 100% auf Ihre Branche)

Details und Anmeldung: www.swiss-sales-academy.com/unsere-angebote/power-akquise-ki-seminar
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KI-Seminar fur Verkaufer und Selbstandige

6.1  Ihre Konkurrenz verschickt drei Angebote. Sie sitzen noch am ersten.

Sie nutzen Kl bereits. Vielleicht flr eine E-Mail. Vielleicht fir eine Recherche. Aber dann hort es auf.
Kein System, kein Workflow, kein Plan fir den gesamten Verkaufsprozess.

An einem Tag lernen Sie, wie Sie Kl systematisch in Ihrem gesamten Verkaufsprozess einsetzen - von
der Recherche bis zum Abschluss. Maximal 12 Teilnehmer. Sie arbeiten an lhrem eigenen Case.

Was Sie an diesem Tag lernen - und sofort anwenden

= Kl-Toolsim Verkauf: ChatGPT, Copilot, Perplexity, Claude.
Das perfekte Tool fir jede Aufgabe.

= Lead-Recherchein 3 Minuten statt 60.

= Einwandbehandlung und Gesprachsvorbereitung mit K.

Bestandskunden besser betreuen und Upselling-Potenzial erkennen.

Ihr personlicher KI-Workflow - funktioniert ab Montag.

Fiir wen dieses Seminar gemacht ist

= Selbstandige im B2B-Bereich, die in weniger Zeit mehr verkaufen wollen.

= Angestellte im B2B-Verkauf (Account Manager, Sales, Business Development)in KMU und
Mittelstand.

Sie sind Verkaufsleiter? Dann ist «Das KI-Seminar fiir Verkaufsleiter» (2 Tage)das richtige Format - siehe
Sektion 7.

Zertifikat «Certified Al Sales Professional»

Nach dem Seminar erhalten Sie das offizielle Zertifikat - ausgestellt von einem Forbes Business
Council Member. Fir Ihren Lebenslauf, Ihr LinkedIn-Profil und Ihre ndchste Gehaltsverhandlung.

Die Rechnung, die Sie lhrem Chef schicken konnen

1besserer Termin pro Woche x 25% Abschlussquote x CHF 15'000 Auftragsvolumen = CHF 180'000
Mehrumsatz pro Jahr. Investition: CHF 970. ROI-Faktor 185x.

Termine und Investition 2026

Dauer: 1Tag

Adresse und Ort: Hotel Seedamm Plaza, Seedammstrasse 3, 8008 Pfaffikon SZ
Daten 2.HJ 2026: 19.06./11.09./23.10. / 20.11.

Investition: CHF 970 pro Teilnehmer(max. 12 TN, exkl. MwSt.)
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= Siewissen, wo Kl in lhrem Verkaufsprozess den gréBten Hebel
hat - nicht hr IT.

= Siesteuern lhr Team mit messbaren KPIs statt mit
Bauchgeflnhl.

= Sieargumentieren den ROl gegentber lhrer GL mit Zahlen - nicht mit Hoffnung.

Messbare Resultate, die unsere Kunden bestéatigen

= 40% Zeitersparnis bei Lead- Research und Qualifikation
= 25% hohere Abschlussquoten durch bessere Vorbereitung

= Wettbewerbsvorteil: Nur 8% der Verkaufsteams nutzen Kl Tools effektiv

Trainingsinhalte, die auf Sie zugeschnitten sind

= ChatGPT, Microsoft Copilot, Perplexity, Claude, Gemini fir Verkaufssituationen
= Lead-Recherche in 5 Minuten statt 30 Minuten
= Personalisierte Angebote automatisch erstellen

= Einwande mit KI-gestltzten Argumenten entkraften

Durchfiihrung - erfolgreiche 6ffentliche Seminare und auch Firmen-interne Trainings

- Offentliches 2-Tages-Intensivtraining «Das KI-Seminar fiir Verkaufsleiter»: CHF 2'190 pro
Teilnehmer (siehe Sektion 4)

= Firmeninternes Training fir Ihr gesamtes Sales-Team: CHF 8'800 pro Gruppe (max. 12 TN, 2 Tage)
- Details Sektion 10

Garantierter nachhaltiger Support der Kl Fachleute

= 365 Tage Garantie inklusive.
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https://www.swiss-sales-academy.com/unsere-angebote/ki-performance-fuer-verkaufsleiter/

8.1  Meistern Sie Herausforderungen mit Wissen, Leidenschaft und Erfolg!

Sie starten neu im Sales oder méchten sich gezielt weiterentwickeln.
Sie wollen ein individuelles, auf Sie zugeschnittenes und begleitetes Programm.

Sie wollen von einer 1:1Betreuung und auf Sie abgestimmte Termine profitieren.

Dann kreieren Sie mit uns Ihre Verkaufserfolgs-Geschichte. Starten Sie |hre Reise jetzt und lassen Sie
sich jetzt direkt beraten: 078 600 60 11.

Unser Leistungs-Ausweis

Wir haben mehr als 1400 Coaching-Stunden mit unseren Kunden realisiert. Dadurch konnten diese
Kunden nicht nur die Abschlussquote bei der Neukundengewinnung um durchschnittlich 24 %
erhéhen sondern auch die Softfaktoren wie Prasentations-Technik, die Macht der Stimme und
Verkaufs-Psychologie nachweislich verbessern.

Unsere Garantie an Sie

100% auf Sie und lhre Ziele abgestimmtes Programm.
Flexible Zeiten und Orte passend zu Ihrem Terminkalender.
365 Tage Support-Garantie.
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9.1  Gewinnen Sie Neukunden auch ohne ein eigenes Verkaufsteam

Keine Branche ist uns fremd, kein Entscheidungslevel zu hoch - wir lieben Akquise

Erfolgreiche Akquise erfolgt durch Spezialisten, die sich gerne Herausforderungen stellen. Das Telefon
ist dabeiihr Freund. Egal in welcher Branche und auf welchem Level, die Entscheider angegangen
werden, der knackige Pitch ist immer schnell vorhanden.

Unser Leistungs-Ausweis

Wir haben in den letzten 5 Jahren mehr als 12'000 Stunden Akquise fir unsere Kunden gemacht. Pro
halben Tag generierten wir 2-3 qualitativ hochstehende Leads.

lhre Nutzen
= Qualifizierte Leads durch Verkaufs- und Outbound-Spezialisten generiert
= Zeitliche Entlastung Ihres Verkaufsteams und Fokus auf Kundenbetreuung

= Spezialisten fur alle Phasen in der Kundenbetreuung garantieren lhnen mehr Erfolg

Unsere Garantie an Sie

Sie erhalten 10-15 qualifizierte C-Level-Termine pro Monat durch die Auslagerung lhrer
Neukundengewinnung an unser Team.

Buchen Sie uns jetzt! Sie erhalten

= Einen Outbound-Sales, der Ihr Unternehmen auf
C-Level professionell prasentiert

= Sie bekommen einen Outbound-Sales, der Ihre Branche versteht

= Sie bekommen qualifizierte Entscheider-Termine fir ihre Sales
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10. Kostenaufstellung - transparent und klar

10.1  Firmeninterne Programme (Auswabhl)

Leistung Dauer Investition*
Verkaufstraining Neukundengewinnung 1-3 Tage CHF 3'800.00
Preisverhandlungen mit echtem Einkaufer 1-2 Tage CHF 4'400.00
Firmeninternes KI-Seminar Sales-Teams 1-3 Tage CHF 3'800.00
(Fr:]r;]:(te?zinTt;r)nes KlI-Seminar Verkaufsleiter 2 Tage CHF 8:800.00 / Gruppe
Persénliches Sales-Coaching 1-10 Tage CHF 2'900.00
*pro Tag, ausser «KI-Seminar Verkaufsleiter»:
CHF 8'800 Pauschal flir 2 Tage. Preise pro Gruppe
mit max. 12 TN.
10.2 Offene Seminare
Leistung Dauer Investition/Tag
Akquise-Party 1Tag CHF 169.00
Das Power Akquise Seminar 1Tag CHF 890.00
Kl-Seminar fir Verkaufer und Selbstandige 1Tag CHF 970.00
Das KI-Seminar fir Verkaufsleiter 2 Tage CHF 2190.00
10.3 Spezielle Leistungen
Leistung Dauer Investition/Tag
Sales Profil Analyse Pro Person CHF 450.00
Rent a Sales Expert Pro Tag CHF 1"960.00
Py e sereTenie
ye—



11.  Aussagekraftige Referenzen

Ein bewahrter und stabiler Partner - die Zahlen sprechen fiir sich

>200 Kunden >100 Kunden Risikoarme Zertifizierte Spezialisten
In der Schweiz haben die in der Schweiz aus Projektumsetzung 12 davonin lhrer Region
gleichen Modelle im Versicherung/Banken Effizient und Termin-
Einsatz gerecht

W

J

\

1.1 Kundenfeedbacks, die Uberzeugen

Zahlen, die Vertrauen schaffen
= 460+ Firmenkunden vertrauen uns seit 2010
= 18200+ trainierte Verkduferinnen und Verkaufer
= 22'400+ Trainings- und Coaching-Stunden geliefert

= 93% Re-Booking Rate - unsere Kunden bleiben

Kundenstimmen die Ihre Wahl bestatigen

"ROI nach 8 Wochen - das Training hat sich dreifach amortisiert.”
Microsoft Schweiz

"Wir bringen unsere neuen Sales schon seit 2017 mit der Swiss Sales Academy von der Pflicht zur Kir und
machen das auch 2026."

ARVAL Schweiz

"Seine authentische Art hat uns Gberzeugt und unsere Sales profitieren von seinem Praxiswissen jedes
Mal messbar."

Sitag AG

"Herr Menyhart ging vollends auf unsere Bedlirfnisse ein.

konnte fiir uns maximalen Nutzen stiften."

PostFinance
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11.2 Referenzen - einen Auszug aus unserer Referenzliste
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Lassen Sie sich von unseren Kunden Uberzeugen

Mehr als nur Worte - hier lassen wir unsere Kunden sprechen

%* % %k k

Dieter hat fiir unser Unternehmen Sales Trainings konzipiert und
realisiert Die Feedbacks der Telinehmer*innen waren grossartia!
Sowohl inhaltlich als auch menschlich kann ich die
Zusammenarbeit mit Dieter und seiner Swiss Sales Academy sehr
empfehlen!

Leiter Manor Training Academy

% % % % %

Ein Salestrainer mit Herzblut!

Individuell auf die Kundenwiinsche angepasstes Training, flexibel,
chrlich und authentisch ribergebracht.

Mit gut
Fazit: Bringt uns, Sie und ihr Team einen Schritt weiter.

1 online Schul terlagen und Videos.

Director Sales & Marketing bei Weita

\ 4
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Einfach TOP! Ich hatte schon viele Verkaufsschulungen, diese war
aber mit Abstand die Beste! Dieter ist sehr authentisch und bringt
seine Inhalte professionell und mit Spannung an den Mann. Der
ganze Tag war sehr spannend und abwechslungsreich

Ich kann Dieter nur weiterempfehlen. Ich freue mich auf den
weiteren Austausch

Sales Manager Small & Medium Business bei Ricoh Schweiz AG

% % %k Kk

Herr Menyhart von der Swiss Sales Academy ging vollends auf
unsere Bedirfnisse ein. Wir haben von ihm das bekemmen, was
wir gebraucht haben. Weiter war die verfugbare Zeit und auch das
Budget beschrankt, trotzdem konnte Herr Menyhart fir uns
maximalen Nutzen stiften. In diesem Sinne kann ich Herr Menyhart
und die Swiss Sales Academy absolut weiterempfehlen und auch
wir werden bei Bedarf gerne wieder auf ihn zuriickkommen

Managing Director | Head of Sales Switzerland bei Balluff AG
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Verkaufstraining mit Dieter ist effektiv, nachhaltig und messbar!
Dieter hat mein Verkaufsteam auf die digitalen
Verkaufsgegebenheiten trainiert und ist dabei auf unsere
Bedirfnisse eingegangen. Seine sympathische und authentische
Art mit der gesunden Prise zum praktischen gebiindelt mit sehr
viel Erfahrung, hat uns {iberzeugt. Wir sind fit fiir den nachsten
Level! ich kann die Trainings mit Dieter sehr empfehlen!

Leiterin Vertrieb Fachhandel. Alltron AG

/4

% % %k k

In my role as project lead for Microsoft's SME Modern Seller
Program, | was very lucky to win Dieter as sales coach for the
entire fiscal year. Dieter is truly born sales coach, that every
company should engage to drive the sales. He has an uncanny
talent to motivate his .students" and finds a personal approach to
everyone in order to release any blockers. Moreover, he was
available for our Modern Sellers beyond the training days, which is
a great differentiator. Thank you very much for the great
collaboration Dieter!

Partner Channel Marketing Microsoft
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Swiss Sales Academy
Leistungskatalog 2026

Seite 19 von 24



9

. 2.8.8.8 ¢

Ich durfte Dieter Menyhart von der Swiss Sales Academy als
«personlichem Fihrungscoach erleben sowie als Trainier fur die
Account Manager. Er coachte mich, in einem Zeitraum von fast
einem Jahr persénlich wie auch telefonisch. Wir trafen uns
sporadische und ich kennte sein Enthusiasmus erleben. Es war
eine tolle und lehrreiche Zeit. Ich kann Dieter Menyhart nur
empfehlen, alle seine Trainings & Rollenspiele sind sehr
Praxisorientiert.

Vielen Dank, Dieter!

Michele Scarcia
Head of Sales Dealer, E-Tail & Hardware Distribution bei Brother (Schweiz)

&
1. 2.8.8.8 ¢

Ich durfte von Dieter Menyhart iber mehrere Monaten als
Verkaufscoach begleitet und trainiert werden

Obwohl ich zu diesem Zeitpunkt bereits viel iber das Verkaufs-
Handwerk gelernt hatte, konnte Dieter Menyhart mich definitiv auf
das nachste Level bringen! Dieter Menyharts Verkaufstrainings
sind so praxisnah, wie ich es selten erlebt habe. Ich durfte ,meine
Kunden-Falle & Verkaufschancen™ mit ins Training nehmen und
viele davon gerade durch die Inputs aus den Trainings erfolgreich
abschliessen

Ganz spannend fand ich auch den Challenger Sales Ansatz, den
ich so von Dieter Menyhart zum ersten Mal gehért und trainiert
bekommen habe.

Eliel Malgo

Business Delvelopment Manager

Weitere Referenzen:

f 9

L
. 2.8.8.8 ¢

Wir haben Dieter Menyhart der Swiss Sales Academy fiir unsere
Unternehmung engagiert. Ziel ist, die Motivation und Kompetenz
S0 wie das Auftreten unserer Berater zu optimieren. Dazu gehdren
Themen wie Messeverkauf, Reklamationsbearbeitung, Wiinsche
wecken, Einkaufserlebnis schaffen, usw.

Das Coaching ist live und vor Ort in unserer Filiale, dies hebt unser
Erlebnis deutlich von ahnlichen Anbietern ab. Die trockene Theorie
war nicht unser Ziel, Herr Menyhart hat sich perfekt auf unsere
Bediirfnisse abgestimmt!

Wir kBnnen seine Leistungen mit bestem Gewissen
weiterempfehlen, und raten jeglichen Verkaufsberatern bzw. den
Unternehmen, ein Coaching mit Herrn Menyhart zu absolvieren
Auch wenn wir denken dass wir gut und super sind, Herr
Menyhart zeigt uns, dass es mit seinen Tipps und Optimierungen
immer noch besser geht

Wir freuen uns jetzt schon auf das néchste Coaching!

Danke und .Happy Selling".

Mjriam Pfister

Eidg. Dipl. Verkaufsleiterin bei Schubiger Haushalt

SWIS

& SALES
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12. Verfolgen Sie unsere Podcasts und Videos sowie Bucher

YouTube-Kanal «Secret of Sales»

Das Geheimnis des erfolgreichen Verkaufs - dem einen ist es ein Buch mit
sieben Siegeln, andere dagegen scheinen es genau zu kennen. Dieses Buch
geht der Sache auf den Grund: 14 erfolgreiche und angesehene
Verkaufsexperten der Schweiz geben dem Leser Einblick in ihr tagliches
To-Do.

In diesem Buch geben 14 Unternehmerinnen und Verkaufspersonlichkeiten
aus Schweizer Start-ups und Hidden-Champion-Unternehmen einen sehr
personlichen und damit einmaligen Einblick in ihre Welt des Verkaufs. Sie
teilen ebenso unterhaltsame wie spannende Erlebnisse mit Ihnen, geben
Informationen zu ihrem Werdegang und schildern ihre Hochs und Tiefs.

Die Arbeitswelt im Verkauf ist noch immer von Mannern dominiert. Dieses
Buch gibt erfolgreichen Frauen aus dem Bereich Sales eine Stimme. Sie
erzahlen, wie sie ihren Berufsalltag meistern und verraten ihre ganz
personlichen Verkaufs- und Vertriebsgeheimnisse..

Women in
S
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13. |hre Fragen - unsere Antworten

Haufig gestellte Fragen und unsere Antworten

Welche Erfolge kann ich erwarten?

Erste Quick Wins nach 1-3 Wochen. Messbare ROI-Steigerung nach 4-8 Wochen. In der Akquise

durchschnittlich 40% Zeitersparnis bei Lead-Qualifizierung, 25% héhere Abschlussquoten nach 90
Tagen. Erfolgsvoraussetzung: lhre Fihrungskrafte begleiten die Umsetzung aktiv — dann erreichen

96% diese Zahlen.

Wie ist das Kosten-Nutzen Verhaltnis?

Rechnen wir durch: Wenn lhr 10-képfiges Team durch das Training 10% mehr Umsatz macht oder 20% Zeit
spart — was bedeutet das fur |hr Jahresergebnis? Bei den meisten Kunden liegt der ROI bei 300-500%
im ersten Jahr. Das ist keine Garantie, aber die Erfahrung aus hunderten Trainings.

Was unterscheidet Sie von anderen Verkaufstrainern?

3 Dinge: Erstens, ich bin der einzige FORBES-zertifizierte Sales-Trainer in der Schweiz — wichtig fir alle, die
ihre Teams garantiert zukunftsfahig machen wollen. Zweitens arbeite ich mit echten Entscheidern als
Co-Trainern auf C-Level. Dies schafft Realitatsnahe, die andere nicht bieten. Drittens gibt's bei mir 365 Tage
Garantie. Jeder Teilnehmer kann mich ein Jahr lang kostenlos flr Fragen kontaktieren.

Wie lauft ein Training ab?

90% meiner Trainings sind firmenintern und massgeschneidert. Wir analysieren |lhre spezifischen
Herausforderungen, sei es bei der Neukundengewinnung oder bei C-Level-Zugangen. Dann 100%
Praxisbezug: Rollenspiele mit echten Entscheidern, konkrete Cases aus Ihrem Alltag, direkt anwendbare
Techniken. Ihre Verkaufer arbeiten an ihren echten Projekten, nicht an theoretischen Beispielen.

Was passiert nach dem Training?
Das ist der Knackpunkt, an dem die meisten Trainings scheitern. Deshalb gibt's bei mir:
= 365 Tage Garantie - kostenloser Support per Telefon, WhatsApp, E-Mail
= Maximale Riickantwortzeit: 8 Stunden (Mo-Fr)
= Follow-up-Sessions nach 4-6 Wochen mdglich
= Praxisbegleitung bei konkreten Verkaufssituationen

= Messbare KPIs, die wir gemeinsam festlegen
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14. Kontakt - Reservieren Sie lhren Platz!

Anmeldung

+41(0)55 556 70 60 | dm@swiss-sales-academy.com
www.swiss=salessactdemy.com | www.menyhart.ch

Noch Fragen? Kontaktieren Sie mich fiir ein Erstgesprach

ohne Verkaufsdruck, dafir mit klaren Antworten.

Buchen Sie jetzt!
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15.1  Exklusive Highlights - speziell fur Sie ausgearbeitet!

Innovation, Leidenschaft und Kreativitat zeichnen uns aus. Fur Sie gehen wir jede Extrameile.

DIE SCHWEIZER
AKQUISE PARTY

4 EXPLRT
SALES

YOUR VOICE

a
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SALES LEADERS TALK

Gerne informieren wir Sie Uber die Details dieser Highlights.

15.2  Wir freuen uns auf Sie - vertrauen Sie uns!

Das Feuer brennt in lhnen und Sie wollen erfolgreich verkaufen. Wir begleiten Sie und ebnen Ihnen den
Weg. Gemeinsam. Gerne beraten wir Sie und stecken mit Ilhnen lhren Erfolgsweg ab.

Seit mehr als 5 Jahren belegen diese Zahlen unsere Kompetenz

KUNDEN EXPERTEN SPRACHEN START DER RUND UM DIE UHR
VERFUGBAR ERSTEN ONLINE VERFUGBAR
TRAININGSPLATTF
ORM IN DER
SCHWEIZ

Setzen Sie auf Innovationsfreude und Pioniergeist
«Wir kreieren neue Wege - agieren statt reagieren und bieten Ihnen das entscheidende MEHR!»

Seit 2010 fordern wir unsere Kunden mit echten C-Level Entscheidende erfolgreich heraus. Im Jahr
2016 lancierten wir die erste Online-Trainingsplattform in der Schweiz. Seit 2020 sind wir das erste von
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